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“Snhel leveren door
goed voorraadbeheer bepaalt
kracht toekomst’

Het in Rotterdam gevestigde Adiform, professionele bedrijfsinrichters, werkt al enige jaren nauw samen met leverancier
Dekoriet International uit Linschoten. Voor Martin Romeijn, mede directeur/eigenaar van Adiform is de kwaliteit van plaatma-
teriaal een belangrijk criterium bij de inkoopkeuze, maar dat is het beslist niet alleen meer. “Voor ons is ook belangrijk dat een
leverancier een breed gamma van plaatmateriaal heeft: veel kleuren, diverse diktes, en diverse afmetingen, zodat je het zaag-
verlies minimaal kunt houden. En, het snel kunnen leveren is essentieel. Dekoriet heeft alles op voorraad.”

Precies in dat laatste zit volgens Romeijn
een grote concurrerende kracht. “De markt
wil niet meer zes tot acht weken wachten
op levering. Met name de consument niet;
die schaft iets aan en wil niet weken ‘zon-
der’ zitten. De klant is enthousiast over een
aankoop, begrijpt uiteraard dat het één en
ander misschien nog gefabriceerd moet
worden, maar kijkt wel met veel plezier uit
naar wat is besteld. De klant wil het snel

in huis hebben. Ondernemers die op een
slimme manier voorraad aanhouden, zullen
aan kracht gaan winnen.”

Toch is de markt op een ander vlak ontzet-
tend veranderd. Romeijn: “Er wordt veel
meer geshopt. Tien jaar geleden was turn-
key de essentie, nu kijkt men veel meer
rond en maakt gebruik van méér verschil-
lende leveranciers. En dat heeft te maken
met een bepaalde onzekerheid. Kijk maar
eens in de media; je leest bijna elke dag wel
wat over de onzekere toestand van de eco-
nomie. Dat beinvloedt keuzes. En dus wordt
de klant scherper op de inkoop. Overigens
reageert de industrie altijd wat trager op
dergelijke berichtgeving omdat geplaatste
orders altijd moeten worden uitgeleverd.

meteen leveren. Het was dus wederom
logisch dat we voor deze order naar
Linschoten gingen.” N

Wij, als industrie, vallen dus niet meteen
zonder werk. Maar het is wel een ontwikke-
ling waar we rekening mee moeten houden.
Goed plannen van logistieke processen
wordt steeds moeilijker.”

Romeijn vertelt dat hij regelmatig contact
heeft met zijn contactpersonen bij Dekoriet.
"De samenwerking is prettig. Als er iets
niet zou kloppen, dan kunnen we het daar
gewoon over hebben en dan wordt het
opgelost. Wanneer Romeijn terugkijkt naar
zijn meest recente bestelling, dan komt

hij op een order van 20mm volkern. “Onze
klant wilde een stabiele tafel, een blad met
massa. 20mm buigt niet door. lets, wat je
bij 13mm dikte wel hebt. Dekoriet kon het

Over Dekoriet
International

Dekoriet International BV is leverancier van hoog-
waardig HPL. De collectie bestaat uit zowel interi-
eur als exterieur plaatmateriaal. Door het combi-
neren van hoogwaardige, unieke producten van
verschillende fabrikanten, is er een enorme diversi-
teit in de collecties. Het jonge en dynamische team
bestaat uit specialisten uit de HPL markt. Op basis
van jarenlange vakkennis, samenwerking met de
beste leveranciers en selectie van de juiste hoog-
waardige producten, is Dekoriet International in
staat een totaalconcept in HPL plaatmaterialen aan
te bieden. Het afzetgebied strekt zich uit over West-
Europa. Binnen deze regio levert Dekoriet aan de
industrie en handelaren. Kwaliteit van de producten
en snelheid van leveringen staan hierbij centraal.




